Форма для заполнения
Заполнить таблицу кратко, 1 предложение максимум.
Применение материалов, оборудования, изделий и продукции (далее - продукция).
Дата заполнения: __.__.____
Наименование компании / организации: ___________________
	№ п/п
	Параметр
	Пояснение
	Поле для заполнения

	Идентификация

	1
	Приоритетное направление применения
	Наименование продукции (например: «Кровельные материалы», «Сухие смеси», «Металлоконструкции», «ЦИМ», «Теплообменное оборудование» или иное)
	

	2
	Производство (головной офис) юридическое
	Город, ЮЛ, ИНН
	

	3
	Производство фактическое
	Город (адрес цеха / производства, а не юр. адрес офиса)
	

	4
	Филиал (представительство)
	Город (адрес склада, а не юр. адрес офиса)
	

	5
	Дилер / дистрибьютор
	Фактическая ситуация (например: «Покупаем в Дании и продаем в Перми», «Производим в Перми, но сырье закупаем в Китае» или иное)
	

	Основная деятельность

	6
	Стадия реализации на ИП
	Статус применения продукции (например: «ПИР», «СМР», «Эксплуатация», «Весь жизненный цикл» или иное)
	

	7
	Приоритетное направление для объектов ГКУ ПК «УКС Пермского края»
	Направление (например: «Здравоохранение», «Образование», «Спортивные объекты», «Любой объект» или иное)
	

	ТЭП

	8
	Стоимость
	Стоимость за ед. продукции (руб., с НДС)
	

	9
	Фиксирование стоимости
	Готовность зафиксировать цену на срок реализации ИП (цена, заложенная в ПИР, сохраняется на этапе СМР)
	

	10
	Производственные мощности
	В месяц
	

	11
	Партия отгрузки
	Минимум – максимум продукции (шт. / м2 / т)
	

	12
	Сроки
	Сроки изготовления (поставка в днях / месяцах)
	

	13
	Наличие BIM-моделей
	Да / Нет
	

	Аналитика рынка

	14
	Аналоги (конкуренты) ушедшие с рынка РФ
	Наименование конкурентов зарубежных компаний (если есть дилеры или компания переименовалась и есть сертификат производства в РФ, то уточнить)
	

	15
	Аналоги (конкуренты) в РФ
	Наименование конкурентов российских компаний
	

	16
	Аналоги (конкуренты) в ПК
	Наименование конкурентов региональных компаний
	

	17
	Ключевые преимущества
	Сильные стороны перед конкурентами
	

	18
	Недостатки / ограничения применения
	Слабые стороны и ограничения по применению
	

	Организационные моменты

	19
	Контакты (ФИО, должность, телефон, почта)
	Ответственные лица за внедрение продукции и связь с Заказчиком
	

	20
	Репутация и опыт работы на рынке
	Кратко: год основания, наличие госконтрактов, крупнейшие проекты / сотрудничества
	

	21
	Гибкость и удобство взаимодействия
	Возможность: оперативная техническая поддержка, гибкость решения возникающих трудностей
	

	22
	Гарантийные обязательства
	Срок гарантии на продукцию и условия её обслуживания
	

	23
	Сертификаты
	Наличие в Реестре российской продукции (номер, дата и др.)
	

	24
	Статус по ПП РФ от 17.07.2015 № 719
	Да / Нет
	

	25
	Референс-лист
	Объекты в ПК, где применялась данная продукция
	



