
Маркетплейсы для 
производителя

Алексей Богдановский, интернет-агентство Амадо



Алексей Богдановский

Сооснователь Интернет-агентства полного цикла «Амадо» в 2003 г., 

практика с 1998 года;

Спикер с 2010 года, в 2020 году – 58 выступлений;

Эксперт Яндекса по Рекламе с 2016 года;

Общественный эксперт ПТПП с 2024 года;

Преподаватель-практик собственного курса по интернет-маркетингу в 

ВШЭ-Пермь, ПГНИУ, ПНИПУ и др. с 2020 года;

Эксперт по дисциплине «Веб-дизайн» в чемпионате «Профессионалы» 

(ранее WorldSkill.Russia)

Основатель бренда товаров для животных «АМАТО» в 2023 году;

Отраслевой эксперт «Мой бизнес»
https://bogdanovskiy.ru/ 

https://bogdanovskiy.ru/


Клиенты Амадо

+1000 проектов
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АМАТО



АМАТО

27 SKU



Большие
цифры



Динамика покупок на маркетплейсах



Средний чек на маркетплейсах



Динамика числа продавцов на мп



Динамика числа продавцов на мп



Доля сервисов по количеству площадок



Доля сервисов по количеству площадок



Средний чек в регионах



Средний чек в регионах



Своя ниша
анализ



BASKEY чай и чайные наборы

mpstats.io 



Е-ком компани

mpstats.io 



Категория Чай+Кофе

mpstats.io 



ТОП-200 Категория Чай и кофе

mpstats.io 



mpstats.io 

ТОП-8 Категория Чай и кофе



Ценовая сегментация в категории

mpstats.io 



Реальные
тренды



Без рекламы нет шансов

маяк 



Бренды на МП

маяк 



Бренды на МП

маяк 



Новые бренды на МП

Маяк+мпстат 



Новые бренды на МП

Маяк



Внешняя реклама



Омниканальность – оказывается мир 
снаружи такой большой!? 



Вместо «давай попробуем, вдруг повезет» 
– холодный расчёт. Стартаперы 
вымирают, приходит бизнес и капитал.



Вместо самовыкупов – инфлюенс 
маркетинг

mpstats.io 



Использование статусов «Премиум», 
надо ли?

mpstats.io 



Новости
свежие



Вордстат не работает

https://wordstat-2.yandex.ru/



Джем на ВБ

mpstats.io 



Джем на ВБ

mpstats.io 



Джем на ВБ

mpstats.io 



План
действий



Подготовка к запуску + чек-лист Амадо:

mpstats.io 

1 – визуал карточки лучше конкурентов на момент старта 
(а не потом), несколько заготовок дизайна для тестов
2 – полнота заполнения карточка – максимальная, сео-
тексты, рич-контент, качественные фото, понятная 
инфографика «по болям ЦА»
3 – начинать с «высокой» цены, снижать цену только 
замеряя конверсию (найти порог роста продаж)



Что влияет на ранжирование выдачи:

Официально

Скорость сборки и доставки — от 30 до 40%
Объём продаж товара — от 15 до 30%
Текстовая релевантность — от 5 до 40%
Рекламное продвижение на Wildberries — от 15 до 25%
Конверсия — от 5 до 20%
Скидки и акции — от 1 до 10%
Рейтинг продавца и товара — от 1 до 10%



Зависимость конверсий от места

По опросу https://t.me/redmilliard



Запуск продаж с умом:

mpstats.io 

1 – отправить на разные склады (не менее 60%, а лучше 80%)
2 – стартуем с рекламой сразу – показываем конверсию, 
ставка рекламы падает
3 – подключаем внешнюю рекламу (инфлюенс маркетинг 
особенно)
4 – вовремя пополнять склады, нет товара – нет продаж, нет 
продаж – зачем вы ВБ?



Вопросы
слушателей



ООО «Краснокамская фабрика 
деревянной игрушки» – Ключевые 
приемы и лайфхаки для продвижения 
карточки в ТОП, масштабирование 
продаж, СЕО-оптимизация.

mpstats.io 

Слайды ниже:



КФДИ

mpstats.io 



ООО "СТИМ ТОЙС"

mpstats.io 



Краснокамская игрушка



Краснокамская игрушка



ООО «Интерпак» – Каким образом и на 
какие основные показатели стоит 
обращать внимание при рассмотрении 
аналитических данных маркет плейсов?

mpstats.io 

Показатели разные важны, показатели разные нужны )



ИП Гамова ВА 

mpstats.io 



ООО «Вектор-ПМ» – При доставке промышленного 

оборудования в другой город лучше пользоваться складами, 

предоставляемыми маркетплейсом или лучше самостоятельно 

арендовать складское помещение в городе доставки? На что 

стоит ориентироваться при выборе?

mpstats.io 

Ориентироваться на конкурентов, если их нет – на здравый 
смысл, правила:
- Чем ближе к клиенту, тем выше вероятность покупки
- Чем разумнее цена, тем выше вероятность покупки



ИП Корионова Ольга Сергеевна - Хотим 
бесплатную 3-минутную консультацию 
(онлайн) как общественного эксперта по 
марктеингу.

mpstats.io 

Это можно устроить!

Телеграм: @alexslax
Телефон: +79028311556 



ООО «Завод стеклопакетов Планета свет» 
есть ли смысл заходить на мегамаркет 
или яндекс маркет или Озон и Валдберис 
наше всё?



Представленность на площадках:



Вопросы онлайн?

маяк



1. Чем уникально?

2. Чем выгодно?

3. Посмотреть можно?

4. Почему у вас?

5. Какие гарантии?

Супер-чек-лист от Амадо для вашего 
сайта, рекламы, поста, карточки в МП:

6. Есть реальные отзывы?

7. Доставка адекватна?

8. Удобные способы оплаты?

9. Форма заявки простая?

10. Ты правда существуешь?



Супер-чек-лист от Амадо для вашего 
сайта, рекламы, поста, карточки в МП:

https://clck.ru/36bYfC 

https://clck.ru/36bYfC


Чем докажешь
результаты?



Товары для кузовного ремонта «ФОРА»

171 458



Краснокамский РМЗ

https://amado-id.ru/portfolio/kompleksnoe-prodvizhenie-pogruzchikov-frontlift/

1 620 159

https://amado-id.ru/portfolio/kompleksnoe-prodvizhenie-pogruzchikov-frontlift/


https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/ 

Дугалак – ненасыщенных  
полиэфирных смол и гелькоутов 

https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/


https://amado-id.ru/portfolio/kompleksnoe-prodvizhenie-betonnogo-zavoda/ 

Сеть бетонных заводов «ВЕГА»

https://amado-id.ru/portfolio/kompleksnoe-prodvizhenie-betonnogo-zavoda/


https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/ 

Импортсервис

https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/


https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/ 

АНО Каменный город 

151 098

https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/


https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/ 

ООО «ТРЕК» (спортивные товары)

https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/


https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/ 

ООО «ВЕКТОР-ПМ»

https://amado-id.ru/portfolio/razrabotka-sayta-dlya-kompanii-imporservis/


ООО «МПК-Энергосфера»

488 437

2023

https://telegra.ph/Privlekli-bolee-300-zayavok-dlya-proizvoditelya-i-
postavshchika-kabelnoj-produkcii-iz-Permi-03-14 

https://telegra.ph/Privlekli-bolee-300-zayavok-dlya-proizvoditelya-i-postavshchika-kabelnoj-produkcii-iz-Permi-03-14
https://telegra.ph/Privlekli-bolee-300-zayavok-dlya-proizvoditelya-i-postavshchika-kabelnoj-produkcii-iz-Permi-03-14


ООО «МПК-Энергосфера»

https://telegra.ph/Razrabotali-sajt-dlya-proizvoditelya-biodobavok-02-21



Всё на примерах
amado-id.ru/o-nas/



Ваш маркетинговый 
бюджет – 0-1-2-3% от 
дохода?

В мире принято 
закладывать – 5%-15%

В маркетплейсе – 10%

Делим, умножаем, прикидываем



Заложить в стоимость товара и услуг. 
Другого пути нет!

Где взять деньги на маркетинг?



Спецпредложения для участников вебинара
лично от Алексея очно/онлайн:

• Консультация руководителя бизнеса и/или 
маркетолога по стратегии маркетинга, разбор по 
шагам «цель – инструмент – результат».

• Аудит всего маркетинга, выявление проблемных 
зон, конкретные рекомендации (сайт, реклама, 
упаковка продукта и продаж, маркетплейсы)

• Участие в страт-сессии на 2024-2025 годы – 
совместное составление прорывного маркетинг-
плана.

Прокачай свой маркетинг с экспертом!
+7 902 83 11556
В Телеграме @alexslax
https://bogdanovskiy.ru/



Алексей 
Богдановский
+79028311556
https://t.me/alexslax

amado-id.ru https://t.me/amadoagency https://vk.com/amadowebstudio 

mailto:alex@amado-id.ru
https://t.me/amadoagency
https://vk.com/amadowebstudio
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